NHÂN VIÊN XUẤT KHẨU CÀ PHÊ VÀ HỒ TIÊU
I, Mô tả công việc 
- Bán hàng các sản phẩm mà công ty hiện có xuất khẩu quốc tế các thị trường: Mỹ, Hàn, Nhật, Châu Âu, Trung Đông, ....
- Thực hiện giám sát và triển khai  các nghiệp vụ  Xuất khẩu sản  phẩm của công ty: Lập báo giá, hợp đồng, các chứng từ xuất khẩu…
- Phát triển mở rộng thị trường xuất khẩu về số lượng khách hàng và doanh số về Cà phê và Hồ tiêu
- Xây dựng kế hoạch bán hàng và triển khai chiến lược bán hàng từng giai đoạn.
- Đàm phán, để ký kết các hợp đồng xuất khẩu.
- Công  việc cụ thể sẽ trao đổi khi phỏng vấn.
II, Yêu cầu:

- Có khả năng sale khách hàng bằng tiếng Anh.
- Ưu tiên những người có kinh nghiệm về xuất khẩu về Cà phê và Hồ tiêu.
- Có khả năng thuyết phục cao, giao tiếp chủ động, lưu loát, tự tin
- Nhanh nhẹn, hoạt bát, chăm chỉ, cầu tiến, có đạo đức tốt.
- Tinh thần trách nhiệm cao, chịu được áp lực công việc, doanh số bán hàng.
- Mong muốn gắn bó lâu dài với công ty.
III, Quyền lợi:
-Mức lương: Theo năng lực và thỏa thuận.
- Hưởng quyền lợi theo luật lao động: BHXH, BHYT, BHTN và các đãi ngộ của công ty.
- Hưởng đãi ngộ về thăm khám sức khỏe, vui chơi nghỉ dưỡng
- Làm việc trong môi trường lành mạnh, thân thiện, ổn định, sáng tạo và chuyên nghiệp

IV,  Hồ sơ bao gồm: Sơ yếu lý lịch, CV xin việc, Giấy khám sức khỏe, Bằng cấp có       

         liên quan ( Nộp CV bằng Tiếng Việt hoặc Tiếng Anh).

+ Thông tin liên hệ:

Công ty Cổ Phần Đầu tư Tonkin

Địa chỉ: Số 80 - Ngõ 29 - Thượng Thanh - Long Biên - Hà Nội
Email: reception@tonkin-group.com 

Điện thoại: 0974 297 838 (Mrs.Đào)
